FRONT NOW

KI bringt Produkte
zielgenau zum Kunden

Das Start-up Front Now will die Produktfindung
digitalisieren und die Erfolgsquoten fur Handler und
Hersteller erhdhen.

von Bettina Riuig

orona hat s Vertrichstcams
sChaver gemacht, Hindlern neue
Profukre #u prisentieren. L

gheich haben sich Frequenzen wid
Eundensirdme in den Markien. ins
besondere in Stadtlagen, verinder
Welches Produkn aksell sur individuel
len Kumdschaft cines bestimmiten
Markves passt, das will das Berline
3art-up Front Mow wissen. Die (irdin
der haben cinen lernenden Algorith
mus entwickelt, der statistische Albbil
dher der Kunidschaft ersell. Hinter dem
Unternehmen stehen der ehemal ige
Gier- Mow-Grilnder Mare Funk sowie Ce
dric May umnd Bernhard Likorzky

Al Ragis von Daten und Elinst
Lk bz |I|1l."||I;|.!l.'I||' simil wir in der |.11|.,"l.'.
das Kaufverhalen der Kundschah ei
rves jeden Konsumgiterhindlers bezie
hungsweise diner jeden Supermarki
filiale des Landes zu ermitmteln®, so
Funk. Einbezogen werden Daten aus
werschiedensien Quellen wie dem Sza
tiztischen Bundesamr o Kaufver
halen, Einkommenstrends, Soziode
micralie, Machivagetrends und sogar
Wirtberve ranc sramgen., um prazise Vior
hersagen damiber zu treffon, was End
kunden akiuell winschen. Verinde
rungen werden schnell verarbesier. Wir
rrukzen ketne personenberogenen Indi
vidualdaten der Konsumenten und ste
hen anders als viele Tech-Giganten wie
Google, Facebook oder Amazon auch
nicht potenziell im Konflikt mit der
DECGVOC, erklin Grinder Funle.

Paszen mindestens dred Produlkae
der Herstellerpartner zur Kundschalt
cines Marktes, schickt Front Now dem
Handler oder Markileiter eine Profbier
box mit den jeweilipen Lebensmitteln
. Geldllh das Angebor, kinnen sich
die Hindler bei Front MNow anmelden
und Gber die Plattform Bestellungen
aufpehen
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Wir bieten dem

stationdaren
Handel mit
unserer Kl ein
Instrument,
welches die

Tech-Giganten

schon seit
Jahren erfolg-

reich einsetzen.

Miase Euir

Fund 190 Herstellerfinmen arbeiten be
reits mit den Berlinern musammen
Stand Ende Juni 20210 darinter £en
tie, Jpermeister oder Andechser. Al
Il i den ndchsten drei Momaten wer
den mund L5080 Probicrpakete an Sorti
meenisentscheider Edeka- umd
Riewe- Markten sowie regionalen Keten
wie Vol lcormer verserudet, min peweils lr

L]y ]

ihre Kundschalt ideal passemlen Pro
dukien, Ab August sollen Aubsieller fol
gen, dber die die Produlae der Fromi-
Mow-Kumnden am PoS getesien wenden

Die Unived Brands of Switzerland
Dewmschland GmbH [Bernsiein Bro-
thers Prohibived Dry Gin) 2ihle 2u den
Iriihen Partnern, Geschdbishihrer Zana
Parr: _Es ist besindruckend, w HE @ramnd
lar Fromt Mow die stationaren Winsche
der Kunden ermitcelr. Mitlerweile
stiechit unser Bernstein Brothers Gin in
den von Front Now vorgesc |||.|grm'||
Markien im Regal, und es klappt tag
sdch lich.® Als Machstes will das Unter
nefimen das Produkt John James
Goldwater Tonle Water mithilfe won
Froawt Mow im Handel platzieren

Das Griinder-Trio hat mit Zentis
Co-CEQ Norbert Wekchebe, Duravit
Vorstand Stephan Tahy und Payback
Geschiftsfihrer Dominik Dommick
Wirtschaltsexperien fir seinen Beiral
gewonnen, die b der Weltereniwick
lung des Leistungsversprechens Fir
Hindler und Produzenien ounier
soizen. Welchele:  FrontNow songr flir
Chancengleichhelt rwischen den Tech
GEanten wie Amazon und dem $tatio
naren Handel . Funk erganet; _Amazon
hat bewiesen. dass sie ganee Branchen
aus den Innenstadien verschwinden
lassen konnen. Das wollen wir verhin
dern und bieten dem stationdren Han
ded mit unserer Kl ein Instrument, wel
ches die Tech-Giganten schon seit Jah
ren ertolgreich cinsetzen.”




